
τα 3"Μ"
του φαρµάκου 



Η Ηµερίδα θα πραγµατοποιηθεί την Τετάρτη 18 Απριλίου 
2019 και θα εξετάσει το ρόλο του Ιατρικού Τµήµατος µιας 
φαρµακευτικής εταιρείας στις διεργασίες προάσπισης της 
ορθής χρήσης των φαρµάκων. Η εκδήλωση θα αναδείξει το 
νέο, ενδυναµωµένο ρόλο του Ιατρικού Τµήµατος στη 
διαχείριση καθοριστικής σηµασίας κλινικών δεδοµένων και 
στο συντονισµό της βέλτιστής αξιοποίησής τους µέσω της 
διατµηµατικής συνεργασίας.

1η Ηµερίδα
«Το ταξίδι του φαρµάκου:
Από το ερευνητικό εργαστήριο στον ασθενή» 

«Ο εξελιγµένος ρόλος του Ιατρικού Τµήµατος
σε έναν true data-driven κόσµο»

Η εκδήλωση θα λάβει χώρα την Πέµπτη 20 Ιουνίου 2019, µε 
σκοπό να αναδείξει τη σηµασία και την επίδραση των 
αναδυόµενων νέων γενεών ασθενών και ιατρών, οι οποίοι 
δηµιουργούν το σύγχρονο, βελτιωµένο πλαίσιο 
αλληλεπίδρασης των δύο πλευρών. Στο νέο αυτό 
περιβάλλον, θα διερευνηθεί η πρωτοποριακή δράση του 
Τµήµατος Μάρκετινγκ των φαρµακευτικών εταιρειών.

«Για να κάνεις τη διαφορά, πρέπει να γίνεις πρωτοπόρος»

2η Ηµερίδα

3η Ηµερίδα

Η Ελληνική Εταιρεία Φαρµακευτικού Management (Ε.Ε.Φα.Μ.), 
οδηγώντας την εξέλιξη και την ενδυνάµωση των στελεχών της Φαρµακευτικής 
αγοράς, παρουσιάζει το νέο κύκλο Εκπαιδευτικών Ηµερίδων που θα 
υλοποιηθεί εντός του 2019, µε θέµα τα 3 "Μ" του φαρµάκου:                   
Market Access, Medical και Marketing.

Η Ηµερίδα θα πραγµατοποιηθεί την Πέµπτη 28 
Φεβρουαρίου 2019, στο Ίδρυµα Ιατροβιολογικών Ερευνών 
της Ακαδηµίας Αθηνών (IIBEAA), µε σκοπό την εκπαίδευση 
των συµµετεχόντων στις διαδικασίες πρόσβασης των 
φαρµάκων στην αγορά. Η επίκαιρη και πολύπλευρη 
θεµατολογία της εκδήλωσης θα αναπτυχθεί στις ενότητες 
Regulatory, Pricing, Reimbursement, Rebates & Clawbacks, 
Key Account Management και Policy, καλύπτοντας όλο το 
εύρος των εννοιών Market Access.



Kόστος συµµετοχής

*ειδική τιµή συµµετοχής στις 3 Εκπαιδευτικές Ηµερίδες 
‘Τα 3 Μ του φαρµάκου’

Μέλη Ε.Ε.Φα.Μ.: 70€

Μη µέλη: 100€

Πακέτο 3 Ηµερίδων: 150€*

τα 3"Μ" του φαρµάκου 
Αξία

στην Υγεία
Προσφορά

στο Στέλεχος,



08:30 – 09:00 Προσέλευση - Εγγραφές
Ίδρυµα Ιατροβιολογικών Ερευνών

Ακαδηµίας Αθηνών (I.IB.E.A.A.)

Αθανάσιος Βοζίκης
Αναπληρωτής Καθηγητής, ∆ιευθυντής του Εργαστηρίου «Οικονοµικών και 
∆ιοίκησης της Υγείας», Πανεπιστήµιο Πειραιώς, Τµήµα Οικονοµικής Επιστήµης

09:15 – 09:30 Εισαγωγική παρουσίαση:
«Το φάρµακο στον Ελληνικό Κινηµατογράφο» 

Προκλήσεις και προοπτικές για το άµεσο µέλλον

Αντώνης Ρόκκος
Sick Funds & Regional Health Authorities Account Manager, Mylan

Η εξέλιξη του Εθνικού Συστήµατος Υγείας

Φώτης ∆ιαµαντόγιαννης
HEOR/Healthcare Manager, Bristol-Myers Squibb

09:30 – 10:30 1η θεµατική ενότητα: Πολιτική Υγείας
«Στο Επίκεντρο το φάρµακο και ο ασθενής»

Προεδρείο

Γεώργιος Βασιλόπουλος
Γενικός ∆ιευθυντής, Galenica
Ιωάννης Ποδηµατάς
Ειδικός Σύµβουλος Γενικού Γραµµατέα Υπουργείου Υγείας 

Παναγιώτης Παπαπέτρου
Market Access Director, Galenica
Χαράλαµπος Λάµπρου
Head of Value Demonstration & Access and Patient Servicers
Greece/Cyprus/Malta, Shire

Πολιτική Υγείας στην Ελλάδα: ποιοι και πως την καθορίζουν

10:30 – 11:30 2η θεµατική ενότητα: Regulatory Affairs «Ένας απλός
διαχειριστής ή µια δοµική µονάδα του Market Access;»

Προεδρείο

Χρήστος Μαρτάκος
Corporate Affairs Director, Pharmaserve-Lilly
Αντώνης Κυριακόπουλος
∆ιευθυντής Primary Care, Winmedica

Πέµπτη, 28 Φεβρουαρίου 2019 

09:00 – 09:15 Χαιρετισµοί

Σοφία Νάσιου
Πρόεδρος ∆.Σ. Ε.Ε.Φα.Μ.
Χρήστος Μαρτάκος
Corporate Affairs Director, Pharmaserve-Lilly

ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ



13:00 – 14:00 4η θεµατική ενότητα: Αξιολόγηση και Αποζηµίωση
«Η πρόσβαση των ασθενών στο φάρµακο»

11:30 – 12:00 ∆ιάλειµµα - Καφές

Εγκριτικές ∆ιαδικασίες  - Νοµική Βάση,
Βασικές ∆ιαδικασίες, Ειδικές Περιπτώσεις

Βαλάντα Τσουκιά
Head of Regulatory Affairs and Compliance, Innovis Pharma

Το πλαίσιο τιµολόγησης στην Ελλάδα

Χρυσάνθη Ζώη
Market Access & Public Affairs Manager for Greece, 
Cyprus & Malta, CSL Behring

Κανάλια εφοδιαστικής αλυσίδας και περιθώριο κέρδους

Κώστας Κοτσίφης
Tendering & Reporting Manager Financial Analyst, DEMO

Ευρωπαϊκά δεδοµένα στη διαδικασία τιµολόγησης

Ισίδωρος Κουγιουµτζόγλου
Corporate Market Access Director, VIANEX

Χριστίνα Χατζηδάκη
Corporate Affairs Director, Winmedica

Case Studies: 
• Κατανόηση σχετικά µε τη νοµική βάση έγκρισης προϊόντος 
• Η σηµασία του Regulatory Affairs στα προϊόντα και στην εταιρεία

3η θεµατική ενότητα: Τιµολόγηση & Κανάλια ∆ιανοµής
«Είναι θέµα τιµής»

Πάρις Μποσκόπουλος
Σύµβουλος Επιχειρήσεων, Φαρµακοποιός
Ζέφη Βοστιτσάνου
Governmental Affairs Director, Genesis Pharma

Προεδρείο

12:00 – 13:00

Νίκος Ξενουδάκης
Head of Pricing & Reimbursement, Astrazeneca

Εφεύρεση και Ευρεσιτεχνία - Ορολογία, 
Patent & Data Protection



14:00 – 15:00 Ελαφρύ Γεύµα

Άντζελα Νίκολη
Market Access & Pricing Manager, Astellas
Τάνια Βαριάµη
Market Access Executive, Pharmaserve-Lilly

HTA: Η Αποζηµίωση Σήµερα - Από τη θεωρία στην πράξη

Φώτης Ντεµούσης
Οικονοµολόγος Υγείας, Εξωτερικός Ερευνητικός Συνεργάτης ΕΣ∆Υ
Έρρικα Κόσσυβα
Health economics & Evidence Generation Manager, Takeda

∆ιαπραγµάτευση και επιµέρους συµφωνίες

Κώστας Αθανασάκης
Οικονοµολόγος Υγείας, Τοµέας Οικονοµικών της Υγείας, ΕΣ∆Υ
Νίκος Κωστάρας
General Manager, IQVIA
Λευτέρης Θηραίος
Μέλος Εθνικού Συµβουλίου ∆ιακυβέρνησης Ηλεκτρονικής Υγείας

Προεδρείο

Αποτύπωση της πρόσβασης στο φάρµακο,
από την πλευρά του Ε.Υ.

Θανάσης Φλώρος
Medical Director, Innovis Pharma

15:00 – 16:00 5η θεµατική ενότητα: Χρηµατοδότηση Συστήµατος Υγείας
«Rebate – Clawback – Closed budget»

Χρίστος Γεωργακόπουλος
Market Access Director, ΣΦΕΕ

Γιάννης Κουλούρης
Finance Director, Pfizer

Προεδρείο

Χρύσα Παναγοπούλου
Value Pricing & Access Lead, Novartis

Rebates & Clawback – ουδέν µονιµότερον του προσωρινού

Γιάννης Κουλούρης
Finance Director, Pfizer

Rebates & Clawback – επίδραση στην εταιρεία



∆ιαγωνισµοί: «Από χαµένη ευκαιρία σε παράθυρο ευκαιρίας»

Βασίλης Κουντούρης
Market Access Manager, UCB

Στρογγυλό Τραπέζι
Προσέγγιση του ιδανικού υποψηφίου για το Market Access

Ευγενία Γκέγκιου
HR Lead Greece, J&J

Πέτρος Χρήστου
Head of Market Access South Europe, UCB
Αρτέµης Μυρόπουλος
Managing Partner and Co-Owner, Linkage

Ευτυχία Σµπαρούνη
HR Director Pharmaserve-Lilly

17:00 – 17:30

Από τα Rebates & Clawback στους κλειστούς
προϋπολογισµούς ως µέσο φαρµακευτικής πολιτικής

Μάρκος Ολλανδέζος
Επιστηµονικός ∆ιευθυντής ΠΕΦ, Εξωτερικός Επιστηµονικός 
Συνεργάτης ΕΣ∆Υ

16:00 – 17:00 6η θεµατική ενότητα: Key Account Management & ∆ιαγωνισµοί
«∆ηµιουργώντας µια νέα προοπτική»

Άκης Αποστολίδης
∆ιευθύνων Σύµβουλος, AbbVie

Προεδρείο

Έλενα Αρµελίδου
Head of Pricing and Market Access, Gov. Affairs & Ext. Comms,
Takeda Southeastern Europe

Key Account Management: «Στα αλήθεια το γνωρίζουµε;»

Γιάννης Μαργαρός
Head Market Access, Takeda

Μιχάλης Φερέτος
Head Market Access, Abbvie

“Lessons learned” - Η οπτική των εταίρων µας 

Αντώνης Μοράρης
Health Policy & Healthcare System Manager, Novartis
Αντώνης Βράγκος
Sales Director, IQVIA
Αγγελική Αγγέλη
∆ιευθύντρια Επιστηµονικών & Ιατρικών Υποθέσεων, Παπαστράτος / 
PMI Science
Όλγα Οικονόµου
∆ιευθύντρια Φαρµακευτικού Τµήµατος ΓΝΑ «Γ. Γεννηµατάς»



τα 3"Μ"
του φαρµάκου 

Η Ελληνική Εταιρεία Φαρµακευτικού Management (Ε.Ε.Φα.Μ.), 
οδηγώντας την εξέλιξη και την ενδυνάµωση των στελεχών της Φαρµακευτικής 
αγοράς, παρουσιάζει το νέο κύκλο Εκπαιδευτικών Ηµερίδων που θα 
υλοποιηθεί εντός του 2019, µε θέµα τα 3 "Μ" του φαρµάκου:                   
Market Access, Medical και Marketing.


